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Pitcher un projet - un produit - une solution

Savoir présenter son projet de fagcon succincte et percutante

PRESENTIEL m INTER ENTREPRISE

Objectif de formation

Cette formation au pitch propose une méthode pour étre concis, clair et surtout savoir convaincre afin de
déclencher I'action ou I'engagement de son ou ses interlocuteur.(s)

B Programme

Préparer un pitch convaincant
Définir et formaliser son objectif, penser résultats attendus.

Adapter son pitch aux enjeux, contexte, a I'auditoire

Inscrire I'objectif dans le contexte, I'environnement, les enjeux.

Définir les facteurs de succés, les bénéfices et identifier les freins, les contraintes.

S'approprier la technique du pitch : identifier le(s) message(s) clés et points forts a ancrer, ce que les
interlocuteurs doivent : savoir, retenir, comprendre, faire, ressentir.

Synthétiser et structurer le contenu.

Développer sa force de conviction et son impact personnel
Adapter la sémantique a 'auditoire :

Travailler 'accroche et la derniére note.

Se préparer personnellement et échauffer sa voix.

Savoir se détendre et gérer son trac.

Poser sa voix :

Rythme et débit, articulation et diction, volume

Utiliser les pauses et les silences.

Renforcer son expressivité : gestuelle, regard, intonations.

Inhiber les gestes parasites.

Faire vivre son pitch.

Transmettre un message audible, percutant et convaincant.

Se positionner dans I'environnement, gérer l'espace :

Affirmer sa présence par le regard, capter l'attention.

Trouver ses points d'ancrage.

Ajuster sa posture en position debout ou assise pour favoriser un bon placement vocal.

ﬂ Les points forts de la formation

e Solutions rapides et efficaces pour apprendre a présenter ses idées de maniére convaincante

e Simulations, exercices concrets

Infos pratiques

‘= Type de formation

‘.. . .

La Public cible

Toute personne désirant
renforcer son efficacité, son
aisance et son affirmation a l'oral

(en public, en réunion, en
entretien).

@ Durée
0 Heure

& Tarif(s) net de taxe

Nous consulter

Q Adresse
Site de Vannes
6 rue Ella Maillart,
PA Laroiseau,

56000 Vannes

https://www.cci-formation-
bretagne.fr/morbihan


https://www.cci-formation-bretagne.fr/morbihan

Les conditions d'admission

Prérequis
Aucun prérequis

Le parcours de formation

Objectifs pédagogiques
Préparer un pitch convaincant. Adapter son pitch aux enjeux, contexte, I'auditoire. Développer sa force de
conviction et son impact personnel.

Extrait de la description de la formation. Consultez I'intégralité des informations relatives a cette formation sur
notre site internet www.cci-formation-bretagne.fr

Contacts

EVELYNE KERNIN et Corinne LE DUC

formation.continue@morbihan.cci.fr

CCI Formation Morbihan - Site de Vannes - N° SIRET 1302280900011 - N° d'activité 53351000435
6 rue Ella Maillart,PA Laroiseau, - 56000 Vannes (4
Tél.: 02 97 64 04 54 - formation.continue@morbihan.cci.fr - https://www.cci-formation-bretagne.fr/morbihan

; CCl FORMATION
BRETAGNE



