
PRÉSENTIEL SUR-MESURE INTER ENTREPRISE

Appel d'offre
Construire un mémoire technique percutant

Objectif de formation
Mettre en place un process pour construire son mémoire technique et multiplier ses chances de réussites.

Programme
1.  Rappel  du cadre réglementaire  des marchés publ ics  et  des  attentes  des acheteurs  
Rappel de la réglementation
Les nouvelles attentes des acheteurs publics :  performance environnementale, sociale, achats locaux…

2.  Décrypter  le  DCE 
- Identifier le contexte, le besoin, les possibles obstacles
- Comment échanger avec l’acheteur 
- Décryptage du DCE via une fiche de décryptage 
- Cas pratique 
- Déterminer les pièces à fournir (pièces de la candidature, pièces de l'offre) 
- Déterminer les éléments de réponses, les thèmes à aborder dans son mémoire technique

3.  Préparer  une of fre  pert inente  
- L’offre : comment construire une offre pertinente 
- Cas pratique (commencer la rédaction) 
- Conseils pour démontrer sa valeur ajoutée
- La réponse aux critères en matière de RSE (Mise en situation : lesquels de ces critères RSE sont autorisés
et comment y répondre ?)
- Optimisation de la réponse : bonnes pratiques, outils, mise en page, gestion du temps, etc.

Les points forts de la formation
Formation pratique avec des études de cas.

Petit groupe pour favoriser les échanges et l’individualisation.

Apport d'un formateur ayant un double regard : acheteur public - entreprise.

Infos pratiques

Type de formation

Formation continue

Public cible

Personnes rédigeant les
réponses aux marchés publics :
Toute personne impliquée dans
la stratégie de réponse d'un
appel d'offres.

Durée

2 Jours dont 14 Heures en
centre 

Tarif(s) net de taxe

Nous consulter En intra
uniquement

Adresse

CS 30362,

56323 Lorient

Si te  de  Lor ient
21 quai des Indes, 

https://www.cci-formation-
bretagne.fr/morbihan

https://www.cci-formation-bretagne.fr/morbihan


Date et mise à jour des informations : 26/11/2025

Les conditions d'admission
Prérequis
Aucun prérequis

Le parcours de formation
Object i f s  pédagog iques
Décrypter un dossier de consultation des entreprises. Savoir rédiger une offre pertinente. Optimiser
l’organisation de la démarche de réponse.

Extrait de la description de la formation. Consultez l'intégralité des informations relatives à cette formation sur
notre site internet www.cci-formation-bretagne.fr

Les sessions

Lorient

Nous contacter

LE DUC Corinne
formation.continue@morbihan.cci.fr

Contacts

CCI Formation Morbihan - Site de Lorient - N° SIRET 13002280900011 - N° d’activité 53351000435 
21 quai des Indes,CS 30362, - 56323 Lorient 
Tél. : 02 97 64 04 54 - formation.continue@morbihan.cci.fr - https://www.cci-formation-bretagne.fr/morbihan

Modal i tés  d 'éva luat ions
Dans le cadre de notre process qualité, évaluation systématique des éléments acquis en fin de formation.

Modal i tés  pédagogiques
Différentes méthodes : interrogative, découverte, coactive (mise en œuvre sur des cas réels).

PRÉSENTIEL


