Performer dans son domaine commercial : méthode des
"4T immo"

Objectif de formation

Mettre en ceuvre les outils d'une organisation commerciale efficace Comprendre les principes des "4T
Immo"

B Programme

Présentation des 3 piliers indispensables a une bonne activité commerciale en
immobilier

e Organisation de I'activité commerciale via 4 supports indissociables
® |e Concept globale des « 4T IMMO »
® Le plan d'action commercial

L'importance du rdle des uns et des autres et I'optimisation utile du reporting via
un CRM

Les 4 T en détail

Individu: « Les facteurs de la réussite en immobilier»

Equipe / Management : « un collectif qui performe »

Déontologie du professionnel de I'immobilier

Infos pratiques

‘= Type de formation
Formation continue
2> Public cible

Toute personne travaillant dans
le domaine de l'immobilier

@ Durée
0 Heure
& Tarif(s) net de taxe

700 € par stagiaire

Q Adresse

Quimper - CFTMI/CEL
145 Avenue de Keradennec,
CS 76029,

29330 Quimper

https://cci-formation-
bretagne.fr/finistere


https://cci-formation-bretagne.fr/finistere

Les conditions d'admission

Prérequis
Aucun pré-requis

Le parcours de formation
Objectifs pédagogiques

Professionnaliser, structurer, optimiser et animer 'approche commerciale individuelle et collective dans
une ambiance constructive et dynamique.

» PRESENTIEL

Extrait de la description de la formation. Consultez I'intégralité des informations relatives a cette formation sur
notre site internet www.cci-formation-bretagne.fr

Contacts

! CREIGNOU Julien
julien.creignou@formation.bretagne-ouest.cci.bzh
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